VARCEVANJE OD ADO...

Pa smo zajadrali v oktober — mesec varé¢evanja! Juhuuu. Ali pa tudi ne, saj nas mimogrede
kaksen prispevek na radijski postaji, televiziji, v reviji opomni na to, da zdaj bi pa res lahko
Ze nekaj spremenili, saj se nada finanéna situacija od lanskega leta ali pa celo izpred dveh
let pa do danes ni prav ni¢ spremenila. Morda se je celo poslabsala. In se za¢nemo
sprasevati: »nKako naj sploh za¢nem? Kje naj varcujem? Koliko moram varcéevati? Se to
sploh izplaéa?« Skratka, tiso€ in eno vprasanje, pri ¢emer kaj hitro pozabimo, da moramo
zaceti na zacetku — z malimi, premisljenimi koraki. Zaceti moramo pri ¢rki A.

ANA VEZOVISEK

Najprej potrebujemo nacrt - kam sploh
Zelimo priti, kdaj bi Zeleli priti tja in
seveda, kako bomo to dosegli. Moja
sodelavka Petra je pred leti dejala: Brez
nadrta smo kot jadrnica na odprtem
morju - odnese nas tja, kamor veter
zapiha. In pri denarju ni dobro, da nas
odna3a tja, kamor veter zapiha, saj
lahko kaj hitro ostanemo brez denarja.
Z nadrtom se vedno znova opomnimo,
kaj je na8 primarni cilj. Ja, brez akcije
bomo tezko Sli naprej.

Vodenje prora¢una ali budgeting. Vem,
sila dolgocasno, pa vendar tako izredne-
ga pomena. Brez tega si osebno
prakti¢no sploh ne predstavljam, da bi
lahko sledili svojim ciljem. NaSa
finané¢na slika danes je osnova za to, da
si bomo »narisali« finanéno sliko, ki jo
Zelimo v prihodnosti. Enostavno
moramo vedeti, kam gre na$ denar,
kak3ne so naSe navade, da potem
spremenimo smer in jo uskladimo s
svojimi cilji. NajteZje se je s tem sooditi
prvié, ko to postane enkrat rutina, pa si
brez tega ne predstavljamo meseca.

Verjeli ali ne, vendar so najveckrat na$
najvedjiizziv ravno cilji. Nekateri jih
sploh nimajo, drugi imajo cilje nerealne
glede na finanéno sliko, spet tretji jih
imajo prevec ... Cilji so izrednega

pomena, saj nas motivirajo, nam dajo
elan. Enostavno se moramo vprasati,
kaj si sploh Zelimo. Je to poplacilo
dolgov, nakup nepremi¢nine, pokojni-
na, Solanje otrok? Cilj je lahko eden,
lahko sta dva, trije ... A pomembno je,
da gremo po vrsti. Ce imamo npr.
dolgove in Zivimo od place do place,
potem bi moral biti na$ prvi cilj ta, da
ne Zivimo od place do place, da privar-
¢ujemo za vsaj mesec dni in potem
gradimo naprej ...

Z varcevanjem ne gre odla$ati, saj nam
bo vedno teZko zaleti. Kot npr. pri teku
ali hujSanju ... Tukaj ne moremo ¢akati
na ponedeljek, ko bomo pa res zaceli, ali
pa na konec meseca. Tega ponedeljka ali
pa meseca verjetno ne bomo docakali.
Takoj moramo namre¢ delati ustrezne
odmike, ¢e Zelimo res kaj privarcevati,
sicer nas bo na$ najvedji nasprotnik
premagal. In najvedji nasprotnik smo
sami sebi. Preve¢ izgovorov najdemo,
zakaj ne bi danes zaceli var€evati in kako
bomo zadeli, ko bomo imeli visjo placo,
ko otrok ne bo ve¢ v vrtcu, ko ... In mine
leto, dve, deset in kar naenkrat se
znajdemo pred upokojitvijo, brez
privaréevanih sredstev. Skoda.

Danes se marsikdo spraSuje, kje
varlevati, ko pa so obresti tako nizke. A
bolj kot to, kje varcevati, je pomembno,
kaksen je namen varéevanja. Ce je na§
cilj dolgoroéen, potem se lahko
spogledujemo z resitvami, ki nam
omogocajo vidji donos. Se pa moramo
pri tem zavedati, da le-to pomeni tudi
visje tveganje. Po drugi strani pa
moramo paziti, da ne izgubljamo denar-
jale zato, ker se ne spoznamo na
ustrezne reSitve in ne vemo, katere so

primerne za posamezni cilj. Ja, vsak cili
ima namre¢ druga¢ne regitve in teh ne
moremo kopirati od soseda, sodelavca
... Vsak izmed nas ima namrec svoj
»profil« vlagatelja, drugaéno predzna-
nje in vsak je pripravljen razli¢no
tvegati.

Limit, kreditne kartice, obro¢no
odpladevanje telefona, gotovinski
kredit ... To vse so t. i. »slabi« dolgovi,
ki se jih moramo ¢im prej znebiti.
Zakaj? Ker so obrestne mere enostavre
tako visoke, da nam jih redkokatera
nalozba lahko pokrije. Poleg tega so @
garantirano visoke obrestne mere,
naloZbe s tako visokimi obrestnimi
merami pa NE obstajajo. Morda vam ==
je ze kdo kdaj obljubljal, a verjemite, =
je Slo res zgolj za obljubo. Ljudje
pogosto gledamo na to, kako binpr. z
zmanj$anjem pitja kave prihranili 2
evra na dan, a na drugi strani nas sa==
limit v vi§ini 1.500 evrov stane tolike
oziroma bolje vec.

Obstaja osnovno pravilo, o katerem sem
Ze pisala. To je pravilo 10:10:80, ki na=
pove, da bi morali od svojih prihods=
10 % nameniti za dolgoro¢ne cilje, 12 %
za kratkoro¢ne (dopust, zavarovanie
avtomobila ...} in razliko - 80 %
nameniti za redne stroske. A ker je z2
nekatere to misija nemogoce, je
kljuéno, da sploh karkoli damo na
stran. S tem bomo namre¢ zaceli pofas
spreminjati svoje navade in kaj hitr=
bomo lahko znesek varéevanja povitas
To je namre¢ veliko bolje, kot pa dz ==
zaZenemo, varéujemo npr. 200 evios
mesec¢no in si potem €ez tri mesece w
skupaj izpladamo in zapravimo za
nekaj, kar je bilo res nujno ... Saj vems



kako to gre. Vedno je lahko kaj nujnega.
Zato sta klju¢na disciplina in avtomatié-
no usmerjeno varcevanje.

T3, tega je tezko zaustaviti. Ljudje smo
prav neverjetni ... Gremo v limit ali celo
2o kredit z namenom, da bomo
‘nvestirali v super naloZbo, s katero
20mo €ez mesec, dva tako obogateli, da
aam ne bo ve€ treba delati za denar. In
¥aksen je rezultat? Navadno en velik
minus. Minus na raéunu, minus pri
zrijateljih, bliznjih in minus v nagi
miselnosti, saj se je teZko sprijazniti s
=m, da bomo morali oéitno delati do
«onca svojega zivljenja. Nikar naj nas
fevilke oziroma obljube ne zaslepijo.
Cilje lahko doseZemo tudi po drugi poti.
Sicer morda ne bo tako hitra, bo pa
varna in nas bo z veliko verjetnostjo
zripeljala do Zelenega cilja.

75 je tudi nekaj, na kar pogosto pozabi-
=20. Ko enkrat dolo¢imo cilj in izberemo
s=sitev za dosego tega cilja, je po-
=embno, da spremljamo, kje na poti
“mo. Vsa naSa varevanja je treba
spremljati, saj bomo sicer tezko
zagirali na dogajanje na trgu. Ljudje
=mamo navado, da ko enkrat sklenemo
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neko var€evanje, to enostavno pustimo
in potem morda enkrat letno pogleda-
mo izpis stanja, ki ga prejmemo, in je to
to. A to ni prav. NaSe naloZbe ali nas t. i.
portfelj je treba redno spremljati (¢e ga
ne znamo sami, si raje poi¥¢imo
pomoc), saj bomo le na ta na¢in lahko
zasledovali strategijo, ki smo jo dolo¢ili
pred varcevanjem. Gotovo si namre¢
nih¢e izmed nas ne Zeli, da bi tik pred
izplacilom izvedel, da je vrednost stanja
polovico vrednosti, ki smo jo vpladali v
dobi 20, 30 let, kajne?

Nenehno moramo stremeti k temu, da
so nadi stro3ki Zivljenja ¢im ni%ji. To
seveda ne pomeni, da si ni¢esar ne
privo3¢imo. To pomeni, da z denarjem
ravnamo gospodarno. Zakaj bi namre¢
pladevali elektriko ve¢, kot pajo lahko
prinajcenejSem ponudniku? Enako velja
za mobilni telefon, internet itn. Ali pa
nakup izdelkov v trgovini ... Pravje, da
ravnamo tako, kot da denarja v resnici
nimamo, saj bomo sicer po nepotrebnem
najmanj 10 % ali celo 20 % prihodkov
mesecfno porabili za stvari, ki nam v
resnici ne prina3ajo zadovoljstva.

Ko govorimo o varéevanju, govorimo o
varnosti. To je tisti enkraten ob&utek,

ko nisi obremenjen s tem, ali si sploh
lahko privo$¢is bolnisko ali ne. Ko se
ne obremenjujes s tem, ali bos$ ta
mesec dobil pla¢o ali ne. In na to vrsto
varnosti zelo pogosto (prepogosto)
pozabimo. Ljudje se namrec ne
zavedamo, kako pomembno je imeti t.
i. likvidnostno vredo - to je tista
posebna vreca (ne na$ transakcijski
rafun, na katerega prejemamo placo),
v katero poseZemo ob izrednih
dogodkih, kot so bolezen, izguba
sluzbe, nepri¢akovano popravilo
avtomobila itn. Preverjeno zmanj3uje
finanéni stres.

»lnvestiranje v znanje izplaca najvisje
obresti.« (Benjamin Franklin)

In v znanje na podrodju osebnih
financ je $e kako pomembno investirati,
saj je to tisto, kar nam omogo¢a mirno
plutje skozi obdobja finan¢ne starosti.
Poleg tega pa nam tega nih¢e ne more
vzeti.

Torej, tako kot prvo§ol¢ki ne morejo
zaleti brati, preden ne spoznajo ¢rk in
osvojijo abecede, tudi mi ne moremo
zaleti vardevati. Ja, tudi znati pametno
varCevati je danes prava umetnost. A
pomembno je to, da se tovrstne
umetnosti lahko vsak naudi, Ce sito le
Zeli. Le pogumno!
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